SALGSCOACHING

Pa one to one coaching giver Optimisor den enkelte saelger tilbagemeldinger pa en raekke salgstekniske og
faglige omrader. Der laves en handlingsplanfor udviklingen indtil naeste coachingsession. Den enkelte
saelger kan fglge sit eget niveau lige nu iforhold til alle de andre (gennemsnittet), samt se sin egen udvikling
over tid. Pa den made sikres fokus pa de behov, og det niveau den enkelte szelger har netop nu.

Indledning
10

Afdzekke og aktivering af behov Forberedelse inkl. mal

Lytte til kunden At lezsefog matche kunden

Prazsentation af lasning Holding og engagement

Indvendingsbehandling Afslutning af samtalen

Opnéaelse af mal
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